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La lettre trimestrielle du commerce et des services aux particuliers | EEEERVECNERINE

_ Succés
Scodeller... le marché dans la peau !

Vous lui avez sans aucun doute déja acheté un poulet réti, un jambonneau ou des ribs sur le marché
d’Arras, de Bapaume ou de Saint-Pol... Renzo Scodeller fait partie de ces commercants que I'on qualifie
d""ambulants”, en d'autres termes qui ont fait le choix d'aller a la rencontre de leur clientele !

n choix qu'ils sont pres de 200 a avoir fait dans la circonscription d’Arras et qui, dans le cas présent, s’avere payant. Car en effet, le commerce

de Renzo et de Sylvie Scodeller ne connait pas la crise. Ce couple de “quadras” dynamique a d’ailleurs décidé d’augmenter sa capacité de
cuisson en investissant dans un camion-rotisserie taille XXL (20m?, 9 metres linéaires, 32 broches), I'un des plus grands de France ! Un nouvel
outil de travail qui leur permettra, d'une part d'élargir leur offre de plats préparés tout en respectant les normes d’hygiéne, d'autre part de
desservir a terme quelques marchés supplémentaires. Autre projet que le couple peaufine : la construction d’un laboratoire de préparation et de
stockage des produits de 63m?2. Des investissements qui, au final, permettront I'embauche de deux personnes ce qui portera a 6 le nombre de
personnes employées par I'entreprise familiale.
Mais si les affaires tournent aussi bien pour les Scodeller, c’est qu’ils ne comptent
ni leur énergie ni leur temps pour faire tourner leur “boutique”. Le métier de
commercant ambulant exige en effet une disponibilité et une convivialité
a toute épreuve ! Chaque jour, sauf le dimanche, le méme scénario
se répete : lever a 5 heures, puis départ pour le marché du jour (y
compris parfois dans la Somme), mise en place du matériel qu'il
pleuve ou qu'il neige, puis vente jusqu’aux environs de 13h, puis
remballage, puis nettoyage... sans compter bien sur le temps
passé en coulisse & confectionner les plats préparés (couscous,
choucroute, confit de canard, cassoulet, tartiflette, paélla...),
une diversification qui est pour beaucoup dans le succes de la
Maison Scodeller. Sans compter non plus le temps consacré a la
comptabilité.
Un “sacerdoce” familial en quelque sorte puisqu’il se transmet de
pere en fils depuis maintenant 2 générations. Chez les Scodeller,

on a le marché dans la peau !
Dynamisme commercial

2" semestre 2011 : début de réhabilitation de
I'ancien batiment Auchan
2" semestre 2012 : ouverture des 8 cellules
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® Pavillons d’0r 2009 St-Laurent-Blangy, présidée par Brigitte PACHY.

Le palmarés des

. , Vous souhaitez concourir aux Pavillons d’0r 2010 ?
Pavillons d’0r 2009

Faites-vous connaitre au 03 21 23 84 95.

! ; a distingué Marie- commerciales aménagées dans |'ancien batiment
g ’-" A f Jeanne TRANAIN,  © AUCHAN Arras : le calendrier du projet Auchan.
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nom a Aubigny-en-
Artois,  spécialisé
en peintures, papiers peints et décoration. Etabli
depuis quatre générations dans ce bourg rural de
1300 habitants situé a une vingtaine de kilometres
d’'Arras, le magasin est a la pointe des nouvelles
tendances, glanées sur les différents salons profes-
sionnels. Egalement mise a I"honneur, au titre des
Pavillons d’Or “collectifs”, 'Union Commerciale de

2" trimestre 2011 : ouverture du nouvel Auchan
de 11 000 m2 et de ses 25 surfaces commerciales
(les Brasseurs gourmands, magasin de fleurs,
parapharmacie, chocolatiers, coiffeurs, pressing,
jeux vidéo, optic 2000, chaussures de sport, Nikitak
chaussures, Camaieu, Nocibé, lingerie, Tape a Iceil,
France télécom, Jules, Sometime, point services,
Armand Thierry, Toscane, les nouveaux bijoutiers,
Crédit Agricole, institut de beauté et Flunch)

d’étre posée (lire-ci-dessus), la zone commerciale
alentours accueille quant a elle une nouvelle
enseigne, Funny Parc, destinée aux enfants de 1 a
12 ans. Cet espace de jeux de 1 050 m2, composé
de ponts de singe, de toboggans, de piscines a
boules, de trampolines, d'un espace Karting, le
tout dans un univers “Jurassic”, n’en oublie pas les
parents, auxquels il propose un espace détente avec
possibilité de prendre un verre et de se restaurer.



Mode d’emploi

Une transmission bien préparée...
('est une transmission réussie !

Apreés la création, puis la phase de croissance, la cession est la 3¢™
phase cruciale dans le cycle de vie d'une entreprise. ('est une
étape qui ne s'improvise pas, et se prépare 4a 5 ans a l'avance...

Décider de céder son entreprise n’est jamais facile, qui plus est lorsque les sentiments entrent en
ligne de compte. C'est sans doute pour cette raison que la plupart des dirigeants ne préparent pas la
transmission de leur entreprise. Pourtant, dans ce domaine plus que dans tout autre, il est essentiel
d’anticiper. C'est a ce prix que vous lacherez les rénes de votre affaire avec sérénité, pour profiter
d’une retraite bien méritée ! Un conseil : ne vous lancez pas seul dans I'aventure. La CCl est a vos
cotés pour vous informer et vous accompagner. Il vous suffit pour cela de prendre contact avec nos
conseillers spécialisés. En toute confidentialité, I'un d’entre eux vous rendra visite pour que vous lui
exposiez votre situation et vos intentions. Il vous aidera a mettre en place un plan d’actions et vous
proposera des solutions, par exemple pour faire réaliser un diagnostic de votre commerce par un
consultant spécialisé, de quoi défendre votre dossier avec plus d'as-

surance lorsque vous rencontrerez un repreneur potentiel. Il vous

orientera également vers Transcommerce, une base de données

régionale dans laquelle vous pourrez publier votre offre de cession,

et qui de surcroit est consultable en ligne. De quoi vous donner

accés a un large éventail de personnes susceptibles d’étre inté-

ressées. Enfin, vous pourrez aussi, si vous le souhaitez par-

ticiper a des réunions d’information thématiques,

organisées a fréquence réquliere. “Que vaut RN

votre entreprise ?”. C'est le theme de la

réunion programmée le lundi 14 décembre

a 8h30, sous la forme d’un petit-déjeuner a la

(CCI d’Arras. Un rendez-vous a ne pas manquer !

Renseignements : Amélie DUPARCQ
Marc POIGNANT, 03 21 23 95 58

e Démarche Qualité France, Camping qualité ... et maintenant a LA
marque Qualité Tourisme. Rejoignez, vous aussi, la

- Démarche Qualité démarche et bénéficiez de ses nombreux atouts !
- Hétellerie - Restauration « Camping . .
e L’enseigne Hippopotamus présente

Nord-Pas de Calais ;5.
Apreés |'enseigne
Quick en mars
2009, c'est un
autre restaurant
franchisé - L'Hip-
popotamus - qui
vient d’investir le
“Val de Scarpe”,
: ce site de I'entrée
nord d’Arras en plein aménagement. Avec 450 m?2
de surface, I'Hippopotamus dispose de 160 places
assises et de 130 places en terrasse. Cette implan-
tation est génératrice de 20 emplois recrutés au
sein de la population locale.
Prochains aménagements attendus sur le site du
Val de Scarpe : un bowling (début 2010) et un cen-
tre balnéoludique (été 2011).

Depuis octobre 2009, la “Démarche Qualité” qui

vous est proposée par les CCl du Nord-Pas de Calais

permet de candidater a la marque nationale Qualité

Tourisme ! N’hésitez donc plus & franchir le pas !

La Démarche Qualité vous donne |'opportunité de

vous engager dans une démarche de progres, de

maniére simple et efficace :

1- Vous participez 3 un audit réalisé par un client
mystere.

2-Vous bénéficiez d’'un entretien spécialisé avec
I’auditeur.

A lissue de l'audit, le consultant vous détaille

I'ensemble des prestations observées, points forts

et points d’amélioration et vous conseille pour la

mise en place d’actions correctives.

3- Vous recevez un compte-rendu écrit complet.

Lors de votre inscription, vous pouvez choisir

de présenter votre candidature & de nombreux  Contact : Julie MARSOL,

labels et marques : Savoir Plaire, Restaurateur de  conseillére Tourisme, 03 21 23 84 70
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Agenda

e Permanences tickets restaurant

¢ Permanences CIP
Centre d'Information et de Prévention
des difficultés d’entreprises

¢ Que vaut votre entreprise ?

® Remise des prix du Challenge Création
de I'Artois

>
;_U| / 22, 23 et 24 janvier 2010
O ,

o Profitez d’une
wEXPO  vitrine incomparable !

Salon du mariage & des événements
familiaux

A visiter : www.salonmariagearras.com
Renseignements au 03 21 60 77 77
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